
Projektleiter/in
Verkauf-Innendienst 
100% 

Die Montech AG ist ein Schweizer Technologieunternehmen mit Sitz in Derendingen. Wir entwickeln, produzieren und vertreiben
standardisierte, modulare und innovative Fördertechnik sowie Aluminium-Profilsysteme für zahlreiche Branchen und
Anwendungsbereiche.

Bei der Montech AG fördern wir eine offene, wertschätzende Kommunikation und leben eine flache Hierarchie, in der Teamarbeit und
Innovation im Mittelpunkt stehen. Wir glauben an die Stärke des gemeinsamen Miteinanders und schaffen Raum für kreative Ideen und
kontinuierliche Verbesserung. Darüber hinaus bieten wir attraktive Einstellungsbedingungen. 

Zur Verstärkung unseres Teams Verkauf-Innendienst suchen wir per sofort oder nach Vereinbarung an unserem Hauptsitz in
Derendingen (SO) eine erfahrene und technisch versierte Persönlichkeit als Projektleiter/in 100%.

Als Teil des Verkauf-Innendienstes erarbeiten Sie technische Lösungen insbesondere für kundenspezifische Projekte. Sie begleiten
Projekte von der Anfrage über die technische Klärung und Angebotserstellung bis zur korrekten Auftragsabwicklung und
termingerechten Lieferung.

Sie verfügen über eine abgeschlossene technische Grundausbildung, idealerweise als Konstrukteur EFZ, Polymechaniker EFZ oder in
einem vergleichbaren technischen Beruf.
Eine Weiterbildung als Techniker HF, Maschinenbauingenieur FH oder eine gleichwertige Qualifikation ist von Vorteil.
Sie bringen mehrjährige Erfahrung in der Projektleitung oder im technischen Verkauf in der Maschinenindustrie mit.
Sie verfügen über ein gutes Verständnis für technische Zusammenhänge, Machbarkeit, Kosten und Termine.
Sie arbeiten strukturiert, konzentriert, effizient und mit hohem Qualitätsanspruch.
Kundenorientiertes und wirtschaftliches Denken ist für Sie selbstverständlich.
Sie handeln auch in hektischen Situationen überlegt und behalten den Überblick.
Sie sind eine engagierte, flexible und teamorientierte Persönlichkeit mit dem Willen, Verantwortung zu übernehmen.
Sie verfügen über sehr gute Deutschkenntnisse und gute Englischkenntnisse. Italienisch oder Französisch ist von Vorteil.

HAUPTAUFGABEN

ANFORDERUNGEN

HABEN WIR IHR INTERESSE GEWECKT?
Wir freuen uns auf Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen, die Sie gerne per E-Mail an Beat Aebi, Leiter FIBU & Personal, unter
beat.aebi@montech.com senden können.

WIR BIETEN IHNEN
Eine interessante und abwechslungsreiche Tätigkeit in einem dynamischen Arbeitsumfeld. Sie erhalten die Gelegenheit, in einem
international tätigen Unternehmen zu arbeiten und sich einzubringen. Eine individuelle Einarbeitung mit umfangreicher Schulung ist
gewährleistet. Zudem profitieren Sie von 25 bis 30 Tagen Ferien, je nach Alter, einer attraktiven Vorsorgelösung sowie der Möglichkeit,
sich weiterzubilden.

Sie beraten unsere Kunden und Businesspartner technisch und lösungsorientiert.
Sie analysieren Kundenanforderungen und klären technische sowie kommerzielle Rahmenbedingungen.
Sie erarbeiten passende Lösungskonzepte in enger Zusammenarbeit mit den Konstrukteuren im Verkauf-Innendienst.
Sie kalkulieren kundenspezifische Angebote und koordinieren die Erstellung der erforderlichen technischen Unterlagen, CAD-Daten
und Stücklisten.
Sie sind verantwortlich für die korrekte Auftragsabwicklung von der Bestellung bis zur Lieferung.
Sie stimmen technische und kommerzielle Fragen mit internen Fachstellen wie Entwicklung, Einkauf/AVOR und Produktion ab.
Sie unterstützen unsere Mitarbeitenden der Projektmontage bei technischen Fragen.
Sie stellen eine termingerechte, wirtschaftliche und qualitativ erstklassige Lieferung unserer Produkte sicher.
Sie wirken bei der Weiterentwicklung interner Abläufe und technischer Standards mit.


